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Course: 
Sales Target Achievement 
เทคนิคการบริหารงานขายใหไ้ดต้ามเปา้หมายทีว่างไว ้
 
Course ID: BN110023 

Duration: 1 Day (09:00 – 16:00) 

 
หลักการและเหตุผล 
จากสภาพการแข่งขนัท่ีรุนแรง ภายใต้วิกฤตเศรษฐกิจ ที่มีอย่างต่อเน่ืองและเป็นการยากท่ีจะฟืน้ตวัได้อย่างรวดเร็ ว ซึ่งสิ่งเหล่านีเ้ป็นผล
จากสภาพแรงกดดนัต่าง ๆ ที่เข้ามากระทบต่อสภาพของการท าธุรกิจแทบทกุภาคสว่น ซึง่เป็นผลให้ธุรกิจต่าง ๆ มีการเปลี่ยนแปลงอย่าง
รวดเร็ว ท าให้ทกุองค์กรนัน้ต้องมีการปรับตวัอย่างต่อเน่ือง เพ่ือให้มีการเจริญเติบโต ทนัต่อแสภาพการเปลี่ยนแปลง และสามารถท่ีต่อสู่
ได้ในทุกสภาวการณ์ รวมถึงการต่อสู้กับคู่แข่งขันทางธุรกิจ หน่วยงานขายเป็นหน่วยงานท่ีส าคัญ เปรียบเสมือนเฟืองตัวแรกในการ
ด าเนินการทางธุรกิจ  โดยมีหน้าท่ีขบัเคลื่อนท าให้ธุรกิจด าเนินอยู่ได้ และเติบโตตามวตัถปุระสงค์ท่ีองค์กรได้วางไว้ ดงันัน้จึงเป็นเ ร่ืองท่ี
ส าคญัท่ีทุกองค์กรหนัมาให้ความส าคญัในการท่ีจะเสริมเขีย้วเล็บของทีมงานขายตนเอง มีความมัน่ใจ มุ่งมัน่และสามารถมองกลเกม
ทางธุรกิจได้อย่างแม่นย า จนสามารถท่ีจะน ามาใช้ในการวางแผนการขายของตนเอง สร้างเอกลกัษณ์ท่ีส าคัญในการเป็นนักขายมือ
อาชีพ หลกัสตูรนีถ้กูออกแบบมาเพ่ือตอบสนองต่อการขายในมิติต่าง ๆ ซึง่สามารถน ามาใช้ในการเสริมเขีย้วเล็บให้มีความคมขึน้ในการ
ขาย ท าให้ได้เรียนรู้ถึงกลยทุธ์การขายสมยัใหม่ ไม่เพียงมุ่งหวงัแค่การเพิ่มยอดขาย แต่ต้องเล็งผลถึง การทะลเุป้าขาย แบบไม่ยาก และ
เหนือคูแ่ข่งขนั สามารถท่ีจะขจดัอปุสรรคตา่ง ๆ ท่ีส าคญัในการขาย ท าให้นกัขายสามารถขายให้ได้ตามเปา้อยา่งง่ายดาย 
 
วัตถุประสงค์: 

• เพ่ือพฒันาและปรับกลยทุธ์การขายในช่วงวิกฤติเศรษฐกิจ 

• ยกระดบัทีมงานขายได้อยา่งเป็นรูปธรรม 

• สามารถน าไปใช้เป็นเคร่ืองมือในการเพิ่มยอดขาย 
 
หัวข้อสัมมนา 

• ความส าคญัของนกัขายและการท าธุรกิจให้ทนัยคุปัจจบุนั 

• วิเคราะห์ผู้ ซือ้ วิเคราะห์เปา้หมาย เพ่ือเจาะใจในทกุกรณี 

• สร้างตนเองให้เป็นนกัขายสายพนัธุ์ใหม่ 

• กรณีศกึษา การเป็นผู้แทนขายท่ีประสบความส าเร็จ 

• การจดัโครงสร้างการขาย  เพื่อวิเคราะห์กระบวนยทุธ์และเทคนิคในการขาย 

• การบริหารเวลาท่ีส าคญั เพ่ือขึน้เป็นนกัขายชัน้ยอด 
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เหมาะส าหรับ: 

• พนกังานขาย ผู้จดัการฝ่ายขายและผู้ ท่ีเก่ียวข้องกบัการวิเคราะห์การขาย ท่ีต้องการพฒันากลยทุธในการขายให้เข้ากบัภาวะ
เศรษฐกิจท่ีมีการเปลี่ยนแปลงอยูต่ลอดเวลา และสามารถเป็นท่ีปรึกษาในการขายให้กบัลกูค้าในมือได้ 

 

 

Why Boston Network? 
 

• World Class Curriculum - our course curriculums incorporate best-in-business thinking and 

practices and are designed for all organizational levels.   

• Renowned Trainers - all our seminars, conferences are led by senior executives, managers, authors, 

educators, consultants, even CEOs. They’re not only skilled speakers, but top business practitioners 

who have been in the trenches 

• Satisfaction Guarantee - we are totally focused on customer satisfaction. Our 100% customer 

satisfaction guarantee is the factor that will distinct us from others.   

• Experienced Training Specialist - with more than five years of experiences, we bring in latest 

business know-how, world-class cutting edge management knowledge, and valuable insights to Thai 

society. We held over 200 seminar events each year with more than 10,000 executive participants 

countrywide.  

 

 

 
 

 
100% Satisfaction Guarantee 

After attending Boston Network seminar or event, if you are not fully satisfied that we 

have delivered everything promised. Simply notify the seminar administrator by the lunch 

break and we will refund the entire registration fee. 


