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Course: 
Business Negotiation Skills 

ทกัษะการเจรจาต่อรองเชงิธุรกิจ 

 
Duration: 1 Day (9:00 – 16:00) 
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หลักการและเหตุผล: 

ศิลปะแห่งการเจรจาต่อรองทางธุรกิจ คือกุญแจสูค่วามสาํเรจ็ในโลกธุรกิจยคุใหม่ ในโลกธุรกิจยคุปัจจุบนัท่ีการแขง่ขนั

ทวีความรุนแรงขึน้ การเจรจาต่อรองไดก้ลายเป็นทกัษะสาํคญัท่ีไม่ควรมองขา้ม ไม่ว่าจะเป็นการเจรจาภายในองคก์รเพ่ือสรา้ง

ความรว่มมือ หรือการเจรจาภายนอกเพ่ือสรา้งพนัธมิตรทางธุรกิจ การเจรจาต่อรองท่ีมีประสทิธิภาพสามารถเป็นตวัแปรสาํคญัท่ี

สาํคญัท่ีกาํหนดความสาํเรจ็หรอืลม้เหลวของธุรกิจได ้

การพฒันาเทคนิดการเจรจาต่อรองใหก้า้วลํา้นาํหนา้คู่แขง่ ไมไ่ดห้มายถึงเพียงแคก่ารมีทกัษะในการพดูหรอืโนม้นา้วใจ

เทา่นัน้ แตย่งัรวมถึงการเขา้ใจกระบวนการเจรจาอยา่งลกึซึง้ การวางกลยทุธท่ี์ชาญฉลาด และการเตรยีมตวัอยา่งรอบคอบ ตัง้แต่

การศกึษาคูเ่จรจา การวิเคราะหจ์ดุแข็งจุดออ่น ไปจนถึงการกาํหนดเปา้หมายและทางเลือกในการเจรจา การลงทนุในการพฒันา

ทกัษะการเจาต่อรองขัน้สงู จะช่วยใหอ้งคก์รและบุคคลสามารถสรา้งขอ้ตกลงท่ีเป็นประโยชนร์ว่มกนั เพ่ิมโอกาสในการปิดการ

ขาย สรา้งควางความสมัพนัธอ์นัดีกบัคูค่า้ และบรรลเุป้าหมายทางธุรกิจไดอ้ยา่งมีประสิทธิภาพยิ่งขึน้ ในโลกท่ีเปลี่ยนแปลงอยา่ง

รวดเรว็ การเจรจาตอ่รองไมใ่ช่ทางเลอืก แตเ่ป็นสิง่จาํเป็นสาํหรบัการอยูร่อดและเติบโตอยา่งยั่งยืน 

 
ประโยชนท์ี่ได้รับ: 

• ผูเ้ขา้อบรมจะไดร้บัความรูเ้ชิงทฤษฎีเก่ียวกบัหลกัการและกระบวนการเจรจาตอ่รอง ทัง้ในดา้นเทคนิค กลยทุธ ์และจิตวิทยา 

• ผูเ้ขา้อบรมจะไดฝึ้กฝนทกัษะท่ีจาํเป็นในการเจรจาตอ่รอง เช่น การสือ่สาร การฟังอยา่งตัง้ใจ การสรา้งความสมัพนัธ ์การโนม้ 

นา้วใจ การแกไ้ขปัญหา และการสรา้งความมั่นใจใหล้กูคา้ 

• ผูเ้ขา้อบรมจะไดเ้รยีนรูว้ิธีการนาํความรูแ้ละทกัษะท่ีไดร้บัไปประยกุตใ์ชใ้นการเจรจาตอ่รองในสถานการณจ์รงิ ทัง้ในชีวติ 

สว่นตวัและการทาํงาน 

 
หัวข้อการบรรยาย: 

• หลกัการพืน้ฐานของการเจรจา 

 ความสาํคญัของการเจรจาตอ่รอง 

 ความจาํเป็นในการเจรจาตอ่รอง 

 สถานการณท่ี์ไมค่วรเจรจา 

• การเตรยีมตวัเขา้สูก่ารเจรจา 

 กาํหนดเปา้หมายและผลลพัธท่ี์ตอ้งการ 

 เตรยีมการสือ่สารและฝึกซอ้ม 

• กระบวนการวางแผนการเจรจาตอ่รองทางธุรกิจ 

 การนาํเสนออยา่งมืออาชีพ 

 ศกึษาขอ้มลูและทาํความเขา้ใจคูเ่จรจา 

 กลยทุธก์ารเจรจา 

• กระบวนการปิดการเจรจา 

 เทคนิคการปิดการเจรจา 

 การสรา้งความสมัพนัธร์ะยะยาวทางธุรกิจ 
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เหมาะสาํหรับ: 

• ผูบ้รหิาร พนกังาน และบคุคลทั่วไปท่ีตอ้งการพฒันาทกัษะการเจรจาตอ่รองเพ่ือนาํไปใชใ้นการทาํงานและมีความเป็นมือ

อาชีพมากยิ่งขึน้ 

 

วิทยากร: 

วิทยากรผู้ทรงคุณวุฒจิาก บริษัท บอสตนัเน็ตเวิรค์ จาํกดั  
 

วัน เวลา สถานที่ และค่าใช้จ่าย ในการเข้าร่วมงานสัมมนา  

วนัท่ี 7 กนัยายน 2569 เวลา 09.00 - 16.00 น. โดยสามารถเลอืกการเขา้อบรมได ้2 ช่องทาง ดงันี ้

1. เข้าร่วมอบรมที่โรงแรมโนโวเทล กรุงเทพ สุขุมวทิ 20 หรือโรงแรมที่เทียบเทา่ 

(สถานที่อาจมีการเปลี่ยนแปลงกรุณาตดิตอ่เจ้าหน้าที่ประสานงาน) 

คา่ใชจ้า่ยในการเขา้รว่มงานสมัมนา ราคา 6,500 บาท (ราคานีย้งัไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม 7%)  

2. เข้าร่วมอบรมแบบทางไกลโดยการประชุม Distance Learning Instructor-led Virtual Class via Face to Face 

Application   

คา่ใชจ้า่ยในการเขา้รว่มงานสมัมนา ราคา 5,500 บาท (ราคานีย้งัไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม 7%)  

 

สาํหรับรายละเอียดเพิ่มเติม กรุณาติดต่อผู้ประสานงานอบรม โทร: 02 949 0955, 02 318 6891,  

086 337 8266, Email: seminar@bostonnetwork.com และ Line ID: @bostonnetwork 

 

 

 

 

 

 

 

ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใชจ้่ายทางภาษีได้ 200%ของค่าใช้จ่ายจริง 

 (พระราชกฤษฎกีาฉบับที่ 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ.ศ. 2548 เป็นตน้ไป) 

 

สร้างสรรคห์ลักสูตรสัมมนาคุณภาพเยีย่มโดย 
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แผนที่ โรงแรมโนโวเทล กรุงเทพ สุขุมวทิ 20 (สถานที่อาจมีการเปลี่ยนแปลงกรุณาตดิตอ่เจ้าหน้าทีป่ระสานงาน) 

 

 
 
 

 

 

 

http://www.bostonnetwork.com/

	Business Negotiation Skills
	ทักษะการเจรจาต่อรองเชิงธุรกิจ
	หลักการและเหตุผล:
	ศิลปะแห่งการเจรจาต่อรองทางธุรกิจ คือกุญแจสู่ความสำเร็จในโลกธุรกิจยุคใหม่ ในโลกธุรกิจยุคปัจจุบันที่การแข่งขันทวีความรุนแรงขึ้น การเจรจาต่อรองได้กลายเป็นทักษะสำคัญที่ไม่ควรมองข้าม ไม่ว่าจะเป็นการเจรจาภายในองค์กรเพื่อสร้างความร่วมมือ หรือการเจรจาภายนอกเพ...
	การพัฒนาเทคนิดการเจรจาต่อรองให้ก้าวล้ำนำหน้าคู่แข่ง ไม่ได้หมายถึงเพียงแค่การมีทักษะในการพูดหรือโน้มน้าวใจเท่านั้น แต่ยังรวมถึงการเข้าใจกระบวนการเจรจาอย่างลึกซึ้ง การวางกลยุทธ์ที่ชาญฉลาด และการเตรียมตัวอย่างรอบคอบ ตั้งแต่การศึกษาคู่เจรจา การวิเคราะห์จุ...
	หัวข้อการบรรยาย:
	เหมาะสำหรับ:



